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‒ Образец текста 

‒ Второй уровень 

‒ Третий уровень 

‒ Четвертый уровень 

‒ Пятый уровень 

Образец заголовка 

Ускорение 

процесса 

коммерциализации 
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«Нужно бежать со всех ног, чтобы 

только оставаться на месте, а чтобы 

куда-то попасть, надо бежать как 

минимум вдвое быстрее!» 

 

Льюис Кэрролл  

«Алиса в стане чудес» 
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Коммерциализация – это путь превращения… 

 …идей в деньги 

 …инноваторов в предпринимателей 

 …стартапов в устойчивый независимый бизнес 
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Коммерциализация – логичный путь развития стартапа 
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Задача Сколково – помогать делать бизнес или развивать 

инновации? 

ИННОВАЦИИ 

КОММЕРЦИ

АЛИЗАЦИЯ ДЕНЬГИ 

Делается Инноваторами…  

 

…при поддержке Сколково: 

 Гранты 

 Планы развития 

 Офисные и научно-исследовательские 

центры 

 Административные и IP сервисы 

 Налоговые и таможенные льготы 

 Связи с инвесторами 

 Тренинги и обучение 

 Мероприятия 

 PR и GR поддержка 

Коммерциализация  Прибыль  Больше инвестиций  Больше инноваций! 
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 Культура предпринимательства 

 Создание глобальных сетей 

 Обучение на лучших примерах 

 Международная экспансия 

 

Многое уже делается. Как мы можем ускорить процесс? 

        Кластеры: 
 
 Клиентский 

менеджмент 

 Планы развития 

 Мероприятия 

 Тестовые площадки 

 Связи с мейджорами  

 

Грантовая служба: 
 
 Оценка потенциала 

 Анализ 

инвестиционных 

меморандумов 

 

Технопарк: 

 
 Сервисы 

 Тренинги 

 Мероприятия 

 

        PR: 
 
 Освещение в СМИ 

 Поддержка роуд-

шоу 

 Интернет-

присутствие 

 

  GR-службы Фонда: 
 Взаимодействие с 

торговыми 

представительствами РФ в 

разных странах 

 Участие в подготовке 

предложений в органы 

власти РФ  

 Заключение соглашений 

Инвестиционный 

департамент: 
 Работа в венчурными 

фондами 

 Презентации инвесторам 

 Поддержка инвест-

соглашений 
 

Команда Бизнес- 

Акселерации: 
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Компоненты Программы Акселерации 

КУЛЬТУРА 

ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСТВА 

• Подготовка стартапов к 

общению с иностранными 

инвесторами 

• Организация участия 

стартапов в 

зарубежных 

инвестиционных 

проектах 

ОБУЧЕНИЕ НА ЛУЧШИХ 

ПРИМЕРАХ 

• Тренинги в Европе и 

США 

• Зарубежные стартап- 

мероприятия и 

сообщества 

• Доступ к ведущим 

мировым экспертам 

 ФАЗА ЗАПУСКА 

• Выбор первых 50 

стартапов для 

участия в Программе 

• Их оценка 

• Разработка 

индивидуальных 

планов 

СИСТЕМЫ И 

ИНСТРУМЕНТЫ 

• Сбор данных 

Участников 

• Запуск CRM-системы 

• Настройка процессов 

Account Management 

СОЗДАНИЕ ГЛОБАЛЬНЫХ 

СЕТЕЙ 

• Зарубежные стартап- 

мероприятия и 

сообщества 

• Привлечение 

иностранных 

стартапов в 

Сколково  

МЕЖДУНАРОДНАЯ 

ЭКСПАНСИЯ 

• Зарубежные офисы 

Сколково 

• Сервисы для запуска 

бизнеса за рубежом 

• Связи с зарубежными 

партнерами 



8 

А конкретнее?.. 

Октябрь - 

ноябрь: 

 

 

 

29 – 31 октября: 

 

 

07 – 10 ноября: 

 

 

 

18 – 20 ноября: 

 

 

 

21 – 22 ноября: 

 

 

29 ноября: 

 

 

декабрь:  

• Анонс Программы для компаний-Участников 

• Определены 25 компаний для бизнес-

акселерации 

• Разработаны планы по коммерциализации 

 

Организация участия 15 стартапов в фестивале 

Pioneers (Vienna) 

 

Учебный лагерь: “Как быстро выйти на рынок 

США?”, 4-дневный workshop для  10-15 участников 

Программы Акселерации (Москва)   

 

Посещение города Salo, центра крупнейшего 

инновационно-промышленного кластера 

Финляндии – для обучения и поиска партнеров 

 

Организация участия 60 стартапов в конференции 

Slush (Helsinki) 

 

Сессия по обсуждению барьеров к 

коммерциализации Участников Сколково 

 

Общая встреча участников программы бизнес-

акселерации Top-50 
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Команда Бизнес-акселерации Сколково 

Пекка ВИЛЬЯКАЙНЕН+7 910 494 9592 

 

Отвечает за: все 

Контакт по вопросам: стратегия 

коммерциализации, доклады на  

мероприятиях стартапов и инвесторов, 

вопросы международной экспансии Сколково 

Максим УВАРОВ       +7 985 923 2552 

 

Отвечает за: работу с участниками 

Программы из Кластера БМТ 

Контакт по вопросам: структура владения 

стартапов, модель транзакций для 

инвесторов, акционерные соглашения. 

 

Алексей ЕРМОЛИН    +7 985 727 5240 

 

Отвечает за: работу с участниками 

Программы из Кластера КТ 

Контакт по вопросам: Account 

Management, CRM, KAM Coaching, навыки 

презентаций 

Вера КОРЯКИНА        +7 916 637 3138 

 

Отвечает за: работу с участниками 

Программы из Кластера ЭЭТ и ЯТ 

Контакт по вопросам: инструменты 

коммерциализации и сервисы для 

стартапов. 

  

 

Антон ВОРОПАЕВ      +7 906 789 5865 

 

Отвечает за: : работу с участниками 

Программы из Кластера ИТ 

Контакт по вопросам: зарубежные офисы 

Сколково, администрирование Команды 

Акселерации. 

 

Лилия БОЙКО            +7 910 400 0984 

 

Отвечает за : Коммуникации в рамках 

Программы Акселерации 

Контакт по вопросам: мероприятия, 

интернет-присутствие стартапов, внешние 

и внутренние коммуникации. 

mail to: vkoryakina@sk.ru 


